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«Mit dem stetigen Wachstum der Sammelstif-
tung steht immer mehr die Automatisierung 
und die Digitalisierung im Vordergrund.» Das 
sagte Philipp Spichty, Stiftungsratspräsident 
der UWP Sammelstiftung, zur Eröffnung des 
Partneranlasses vom 3. Februar 2022. Der 
Stiftungsrat der UWP Sammelstiftung ha-
be erkannt, dass moderne Plattformen der 
Schlüssel zum Erfolg sind. Mit der Einfüh-
rung der UWP-App habe die UWP Geschichte 
geschrieben. Am 13. Partneranlass betonte 

Spichty, dass Innovation, Effizienz und Effek-
tivität in der UWP stark verankert sind.

Zukunft
Die UWP Sammelstiftung wird sich auch in 
den nächsten Jahren treu bleiben und ihren 
eigenen Weg gehen. Die Rahmenbedingun-
gen haben sich in den letzten Jahren stark 
verändert und dem von der UWP eingeschla-
genen Weg recht gegeben. Der umhüllende 
Umwandlungssatz, die faire Verzinsungspo-

litik, die Möglichkeit, eine wirklich auf den 
Kunden zugeschnittene Vorsorgelösung an-
zubieten sowie die modernen Kommunikati-
onsportale schaffen Vertrauen, Transparenz 
und nachhaltigen Erfolg.

Deckungsgradgruppen
Mit der Einführung von Deckungsgradgrup-
pen per 1.1.2022 optimierte die UWP Sam-
melstiftung die Vorsorgelösung bei den of-
fenen Pools. Jeder Anschluss verfügt über 

Pensionskasse

13. Partneranlass der 
UWP Sammelstiftung

seinen eigenen Deckungsgrad. In Kombinati-
on mit der Verzinsungstabelle schafft die UWP 
Fairness. In guten Anlagejahren steigt der 
Deckungsgrad und somit auch die Verzinsung 
der Altersguthaben. In schlechten Jahren fällt 
die Verzinsung tiefer aus. Der Versicherte 
partizipiert im gleichen Jahr am Anlageerfolg.
Durch diese Transparenz versteht der Versi-
cherte die Verzinsungslogik. In den vergange-
nen Jahren sind die Deckungsgrade kontinu-
ierlich gestiegen, so auch die Verzinsung der 
Altersguthaben. Seit kurzem bietet die UWP 
Sammelstiftung auch den Einkauf in einen 
höheren Deckungsgrad an. Es handelt sich 
um eine Produkterweiterung, die von einigen 
Kunden bereits genutzt wurde. Durch das 
höhere Deckungsgradniveau profitiert der An-
schluss von einem höheren Sicherheitsniveau 
und einer langfristig höheren Verzinsung.

Den Mittagslunch nutzten die Gäste, um sich 
mit der Geschäftsstelle und den anwesenden 
Stiftungsräten rege auszutauschen. Die Dis-
kussionen bleiben in guter Erinnerung und 
sind eine grosse Motivation, die UWP Sam-
melstiftung fortlaufend weiterzuentwickeln.

Am 3. Februar 2022 führte die UWP Sammelstiftung ihren 
13. Partneranlass in Basel durch. Rund 50 Gäste nahmen 
vor Ort teil, weitere 20 Gäste verfolgten die Veranstaltung 
online. Auf dem Programm standen aktuelle Themen zur 
beruflichen Vorsorge, zur UWP Sammelstiftung und zum 
Thema «künstliche Intelligenz». 

Versicherungs-Pooling

Versicherungs-Pooling

Das hervorragende Produkt des Gewerbeverbandes Basel-Stadt 
gemeinsam mit ausgewählten Brokern. 

Herausragende Versicherungslösungen zu guten Konditionen mit 
finanziellen Vorteilen für den eigenen Berufsverband!

Unsere Broker:

Weitere Informationen finden Sie auf gewerbe-basel.ch/g-win
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Stiftungsratspräsident Philipp Spichty eröffnet den Partneranlass. Philipp Sutter, CEO der Beratungsgesellschaft für die   zweite Säule AG (BERAG), erläutert die Kennzahlen.
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